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Versicherungsmakler Verdammt ich muss verkaufen-Ve rriebler
”»

Wie sehr freuen sich die Kunden, wenn der Versicherungsmakler anruft? Wieviel Spaf3 macht es,
Produkte zu verkaufen, weil man MUSS? Ist Euer Versicherungsvetreter zu 100 % von seinen Ver-
sicherungsprodukten iiberzeugt?

Ich war es nicht! Und ich hatte den SpaBB an meinem Job verloren. Bis ich fiir mich eine Lésung ge-

funden habe um aus dem Hamsterrad auszusteigen.
Wir suchen Aussteiger,
ir suchen Aussteiger! n— .
die Einsteiger werden wollen!

aus nervigen Geschaftsplanen und

Zielvorgaben. Wenn ein sinnvolles System und Nachhaltigkeit fiir
aus schlechter Gesellschaftssoftware Kunden an ersten Stelle stehen soll

und dem Druck verkaufen zu MUSSEN. Wer Freiheit und Wertschatzung liebt
aus der Geringschatzung als Wessen Kunden sich tber seinen Anruf freuen sollen

anstrengender VersicherungsVERKAUFER
wahrgenommen zu werden.

.. -
Typisches Versicherungsblala und Geschwiitz ohne Garantie!

Ein perfektes Bestandskunden-Umdeckungskonzept sie eine Powerfrau ist

Keine Zielvorgaben er ein echter Kerl und kein Macho ist

Eine wachsende Vergltung im Angestelltenverhéltnis sie/er motiviert und positiv ist

Die Méglichkeit in einem tollen Team mit vielen sie/er aus der Versicherungsbranche kommt

Powerfrauen zu arbeiten

Fragt Euer Netzwerk wer vom Versicherungsvertreter-
Aussteiger zum Einsteiger werden will!
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